
Постоянно соответствовать 
обязательству быть самы­
ми–самыми, которое на­
кладывает на своих обита­
телей Беверли–Хиллз, нелег­
ко. Бывает, кому–то не хва­
тает буквально мелочи, что­
бы быть на уровне. 

А в сложной экономичес­
кой ситуации, как сейчас, 
когда банки долго прини­
мают решения о кредито­
вании, компании, подоб­
ные джордановской, стали 
для многих богатых и кра­
сивых единственной палоч­
кой–выручалочкой.

«Чем хуже экономика, тем 
лучше для нас, — говорит 
он. — Проводим по 50 опе­
раций в день — это в полто­
ра раза больше, чем пару лет 
назад. Причем изменился 
состав клиентуры — никог­
да не было столько юристов, 
врачей, банкиров». И это не 
маленькие ссуды под залог 

обручального кольца — сю­
да несут инкрустированные 
бриллиантами «Патек–Фил­
липы» и «Вашероны» и оже­
релья из черного жемчуга, 
где каждая бусинка вели­
чиной с вишню. Актеры за­
глядывают к Джордану ред­
ко, чаще присылают своих 
менеджеров, в чьи обязан­

ности входит следить, что­
бы гонораров от предыду­
щего фильма хватало до на­
чала следующего. 

«Но, несмотря на то что 
нам приходилось обслужи­
вать оскаровских лауреатов, 
под саму статуэтку мы денег 
не даем, потому что юриди­
чески она принадлежит ки­

ноакадемии и ее нельзя ку­
пить или продать... тем бо­
лее что свой Оскар у нас уже 
есть», — шутит Джордан и 
показывает на охранника по 
имени Оскар. Бритый дети­
на добродушно скалится.

Если клиент возвращает 
деньги в течение 2 недель, 
ему отдают залог и процен­

ты не берут. В противном 
случае на ссуды более $ 2,5 
тыс. ставка составляет 4% в 
месяц. Если же вещь после 
4 месяцев не выкупают, за­
лог сбывают. А если человек 
приносит деньги с опозда­
нием? «Боюсь, помочь ему 
мы не сможем. Наш бизнес 
держится на быстром обо­

роте средств. Вот недавно 
мы продали бриллиантов 
почти на 50 тыс., заработав 
лишь 5%, но другое предло­
жения могло не поступить 
еще долго, поэтому мы на 
него согласились», — гово­
рит Джордан. 

В «Беверли Лоун Кампани» 
не интересуются, для чего 
нужны деньги, и не прове­
ряют кредитную историю. 
Информацию о предмете со­
общают в полицию, на слу­
чай, если вещь краденая, и 
с той же целью снимают от­
печаток большого пальца ко­
митента.

«В этом городе никогда 
не переведутся те, кто бу­
дет стараться выглядеть на 
миллион долларов, водить 
самую дорогую машину 
и устраивать самые сног­
сшибательные приемы. 
Так что я не предвижу ре­
цессии в нашем бизнесе. 
И Интернет мне не конку­
рент: я должен, во–первых, 
видеть вещь (Джордан и его 
сотрудники — дипломиро­
ванные гемологи), а во–вто­
рых, снять отпечаток с ва­
шего большого пальца», — 
подмигивает он.

Елена Церетели: «Сегодня есть много ресурсов для 
конструктивного диалога бизнеса и власти — надо 
научиться ими пользоваться, больше информиро­

вать об этом бизнес–сообщество. Если только нагнетать на­
пряженность, ничего хорошего из этого не выйдет».

l Елена Церетели, председатель Общественного совета по развитию малого бизнеса при губернаторе 
Петербурга, в рубрике «Свое дело».

Их нравы  В кризис всегда найдутся те, кто всеми силами будет стараться выглядеть на миллион  

Звездный ломбард
Лос–Анджелес. «Мы 
даем ссуды под 
залог. Пожалуйста, 
не называйте нас 
ломбардом», — с ходу 
расставляет точки 
над i президент «Бевер-
ли Лоун Кампани» 
Джордан Табак–Бэнк.

Алексей Дмитриев 
contact@dp.ru

l Статуэтка «Оскар» ценится только в киномире, в ломбарде за нее не дадут и цента.  фото: reuters
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